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В статье представлены теоретические модели влияния структурных факторовI 
характеристик внутренней организации отраслиI экзогенных макроэкономичеJ
ских условий на возникновение и устойчивость ценовых соглашений на рынкеI 
основывающиеся на моделировании соотношения получаемой взаимодейстJ
вующими по Бертрану производителями прибыли в условиях сговора и при его 
отсутствииK Разработана методика прогнозирования возникновения ценового 
сговора на рынке и его устойчивости во времениK  
Ключевые словаW сговорI ценовые соглашенияI антимонопольное законодаJ
тельствоK 
 

Одной из форм ценового взаимодействия производителей на олигоJ
полистическом рынке является согласованное установление цен – дейстJ
вия нескольких фирм на рынкеI имитирующие поведение единственной 
доминирующей фирмыI ограничивающие взаимную конкуренцию и поJ
зволяющие участникам соглашения извлекать монопольную прибыльI 
защищать рынок от конкуренции со стороны потенциальных участников 
и дрKN Такая деятельность может принимать различные формы – картель 
(cartelFI явный сговор (explicit collusionI соглашенияFI молчаливый сговор 
(tacit collusionI согласованные действияFI и в большинстве случаев являетJ
ся противозаконнойK Многообразие механизмов реализации сговора суJ
щественно усложняет процедуру его выявленияK Деятельность антимоноJ
польных органов базируется в основном на юридических инструментах 
предотвращения сговораI в то время как воздействие на факторыI способJ
ствующие его возникновению и устойчивостиI не осуществляетсяI в т.чK в 
связи с отсутствием методик их количественной оценкиK  
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Теоретические основы определения вероятности возникновения 
и анализа устойчивости ценовых соглашенийK Анализ ценовых соглаJ
шений олигополистов основывается на теории игрI согласно которойI есJ
ли рыночная ситуация повторяется для бесконечной серии периодовI то 
возможноI что в отрасли установится монопольная ценаK ПричинаI по коJ
торой каждая фирма-участник сговора не будет отклоняться от общей 
стратегии монопольного ценообразования – будущие потериI которые поJ
следуютI когда конкуренты предпримут ответные меры (как правилоI это 
ценовая войнаF против нарушившего условия сговора олигополистаNK 

Поскольку наказание за отклонение происходит в будущем периодеI 
а выигрыш от отклонения олигополист извлекает в текущемI вероятность 
возникновения и устойчивости сговора зависитI таким образомI от отноJ
шения величины краткосрочной прибыли к долгосрочнойI иI следоваJ
тельноI от фактора дисконтирования (criedman gK показалI что сговорI где 
все фирмы могут получить более высокую прибыльI чем в статическом 
равновесии НэшаI будет тем устойчивейI чем выше фактор дисконтироJ
вания для его участниковFK При этом устойчивость сговора оценивается 

не величиной фактора дисконтирования (
r+

=
N

Nd I где r – ставка проценJ

таI  коэффKFI  а его соотношением с пороговым значением ( Gd FI которое 
суммирует релевантные характеристики отраслиI влияющие на устойчиJ
вость сговора (если фактор дисконтирования превышает пороговое знаJ
чениеI сговор будет устойчив при любой ценеFOK 

Таким образомI чтобы определить направление влияния отраслевых 
характеристик на вероятность возникновения и устойчивость сговораI неJ
обходимо исследовать влияние этих характеристик на пороговое значение 
фактора дисконтированияW способствующие сговору факторы будут сниJ
жать величину Gd I дестабилизирующие сговор – повышатьK 

Релевантные факторы ценовых соглашенийK Нами установленоI 
что рассматриваемые в литературе факторы сговора можно классифициJ
ровать следующим образомW (iF структурные факторы (количество конкуJ
рентовI распределение их рыночных долейI барьеры входаI частота взаиJ
модействия олигополистов и корректировки ими ценI прозрачность и инJ
новационность рынкаFX (iiF характеристики внутренней организации объJ
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единения (симметричность участников ценового соглашения по издержJ
кам и производственным мощностямI дифференцированность продукцииI 
контакты на нескольких рынкахFX (iiiF экзогенные макроэкономические 
условия (уровень процентной ставкиI колебания спросаI цикличность 
экономикиFK Рассмотрим каждый из этих факторов отдельноK 

Количество участников ценового соглашенияK Зависимость вероятJ
ности возникновения и устойчивости сговора от количества его участниJ
ков исследовалась в ряде работKN Основная гипотеза исследований – сгоJ
вор проще сохранить при небольшом количестве участниковK Это связано 
с ростом транзакционных издержек создания и поддержания сговораI 
снижением доли каждого олигополиста в монопольной прибыли и их поJ
терь от последующей за отклонением ценовой войныK 

ПредположимI что на рынке n фирм играют в повторяющуюся игру 
Бертрана бесконечное количество периодовK Их предельные издержки (сF 
одинаковыI и ограничения на производственные мощности отсутствуют 
(следовательноI фирмаI которая первой незначительно снижает ценуI 
удовлетворяет весь спрос и получает монопольную прибыльFK В первом 
периоде фирмы устанавливают монопольную цену cp c >  и делят моноJ

польную прибыль поровну 
n

Cp  (т.еK вступают в сговорFK В каждом послеJ

дующем периоде преждеI чем установить свои ценыI фирмы изучают их 
прошлое поведениеK Если все фирмы придерживались общей стратегии 
ценообразованияI то каждая из них установит цену cp c > K  Тогда приJ
быль каждого участника сговора составит (NFW 

d
pddppdpdp

-
=+++=+++
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где n – количество участников ценового соглашенияI едKX cp – совоJ
купная монопольная прибыль участников ценового соглашенияI д.едKX d – 
фактор дисконтированияI коэффK 

Если один из участников снизил свою цену в предыдущем периоде 
(нарушил соглашение и получил таким образом всю монопольную приJ
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быльFI в текущем периоде это становится известно его конкурентамI цена 
устанавливается на уровне предельных издержек и начинается ценовая 
войнаK  Сговор будет устойчивI  если долгосрочная прибыль от участия в 
сговоре будет превышать краткосрочную выгоду от его нарушения (OFW 

MKKKFN( O ´+³+++ dpdd
p C

C

n
 или 

n
n NNF(G -º³ dd    (OF 

Таким образомI по мере роста количества участников сговора (nF поJ
роговое значение фактора дисконтирования F(G nd  увеличиваетсяNK СлеJ
довательноI рост исследуемого фактора дестабилизирует сговорK 

Распределение долей рынкаKO Основная гипотеза исследований – коJ
гда фирмы взаимодействуют по Бертрану (предельные издержки равныI 
ограничения на производственные мощности отсутствуютFI асимметричJ
ность рыночных долей снижает устойчивость сговораI так как фирма с 
наименьшей долей рынка имеет самый сильный стимул отклониться от 
общей стратегии ценообразованияI а в последующей за отклонением цеJ
новой войне ее потери будут меньшеI чем у олигополистовI занимающих 
б0льшие доли рынкаK 

ПредположимI что на рынке n фирм (играют по БертрануFI  доля 
рынка наименьшей фирмы составляет Ns I а NO N ss -=  – сумма долей осJ
тальных олигополистовK Фирма с наименьшей долей рынка будет приJ
держиваться сговораI если выполняется условие (PFW 

MKKKFN( O
N ´+³+++ dpddp ccs I N

N
N ³
-d
s I т.еK NN

G NF( ss -º³ dd I  (PF 

Таким образомI чем больше асимметрия рыночных долей (меньше 
доля самой малой фирмы Ns FI тем выше пороговое значение фактора дисJ

контирования F(G sd  иI соответственноI тем сложнее обеспечить устойчиJ
вость сговораK 
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Барьеры входаKN Основная гипотеза исследований – низкие барьеры 
входа дестабилизируют сговорK Большинство ученых сходятся во мненииI 
что сговор тогда является устойчивой стратегией поведения олигополиJ
стовI когда барьеры входа на рынок высокиеK Основное обоснование – 
уменьшение потерь от последующей за отклонением ценовой войны в 
случае появления новых участниковK В то же времяI ЛK РK Стенбака в моJ
дели взаимодействия олигополистов по Курно показалI что сговор может 
быть вполне жизнеспособен даже при очень низких барьерах входа при 
условииI что процентная ставка чрезвычайно низкаяK 

Рассмотрим ситуациюI в которой дуополисты играют в игру по БерJ
трану (предпосылки аналогичны модели (OFF и с некоторой вероятностью 
m  новая фирма входит на рынок и устанавливает цену cp =  (в том слуJ
чаеI если входящая фирма хочет подключиться к сговоруI фактор дисконJ
тирования описывается моделью зависимости от количества фирм на 
рынке (OFK Оптимальная схемаI обеспечивающая максимизацию возможJ
ностей для сговораI предполагаетI во-первыхI установление цены cp c >  

и равное разделение полученной прибыли 
n

cp
I во-вторыхI возвращение к 

ценовой конкуренции (иI соответственноI к цене cp = F после тогоI как 
один из участников нарушит сговорK Такой сговор устойчивI если выполJ
няется условие (QFW 

M
N

FN( ´+³
-

-+ dpp
d

dmp c
cc

nn
I т.еK 

m
mdd

-
-

º³
n
n NF(G   (QF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G md повышается по мере увеличения вероятности появления новой 

фирмыI желающей развязать ценовую войнуI на рынкеK 
Частота взаимодействия фирмKO Основная гипотеза исследований – 

частое взаимодействие и согласование цен облегчают сговорK 
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ПредположимI что олигополисты играют в повторяющуюся игру по 
Бертрану (предпосылки аналогичны модели (OFF и взаимодействуют в каJ
ждом периоде dt  (NI dt I dtO  и т.дKFI где d  –  длительность периода t K БоJ
лее частое взаимодействие означает меньшую длительность …периодов 
ожидания» согласования действий d K Сговор жизнеспособенI если выJ
полняется условие (RFW 

MKKKFN( O ´+³+++ dtcdtdt
c

n
dpddp I т.еK d

n
d NNF(G -º³ dd  (RF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования F(G dd  
увеличивается по мере роста длительности d  …периодов ожидания»W чем 
реже взаимодействуют фирмыI тем меньше воспринимаемая ценность буJ
дущего наказания и возможность обеспечить устойчивость сговораK 

Частота корректировки ценK Тот же подход применяется к моделиJ
рованию влияния частоты ценовых корректировок на устойчивость сгоJ
вораK Чем чаще корректируются ценыI тем быстрее обнаружится отклоJ
нение от общей стратегии ценообразования и …фирма-обманщик» не усJ
пеет воспользоваться своим ценовым преимуществомK 

ПредположимI что фирмы фиксируют свои цены для каждого периоJ
да t  с частотой f K Сговор устойчивI если выполняется условие (SFW 

MFKKKN(KKKFN(
NOO

´+++++³+++
+
f

it
f
it

f
t

f
t

cf
t

f
tc

n
ddddpdd

p I (SF 

где правая сторона отражает тот фактI что нарушившая сговор фирJ
ма может извлекать выгоду от …обмана» своих конкурентов в течение i  
периодовI пока это нарушение не обнаружится остальными участниками 
сговораK Тогда пороговое значение фактора дисконтирования составит 
(TFW 

f

n
f ÷

ø
ö

ç
è
æ -º³

NNF(Gdd                            (TF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G fd  снижается по мере роста частоты корректировки цен f W чем чаще 

фирмы корректируют ценыI тем устойчивей сговорK 
Информационная прозрачность рынкаK Устойчивость сговора во 

многом определяется прозрачностью рынкаI т.еK способностью фирм 
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своевременно получить информацию о ценах (объемах производстваF 
своих конкурентовKN Отсутствие ясности относительно цен и продаж конJ
курентов не обязательно предотвращает сговор полностьюI но делает его 
менее устойчивымK 

Рассмотрим ситуациюI в которой дуополисты играют в игру по БерJ
трану (предпосылки аналогичны модели (OFFK Вероятность тогоI что наJ
рушение сговора будет обнаружено составляет j K Тогда сговор устойчивI 
если выполняется условие (UFW 

c
c

n
pj

d
dp FN(

N
-³

-
I т.еK 

FN(
NNF(G

j
jdd

-
-º³

n
  (UF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G jd повышается по мере снижения прозрачности рынка (вероятности 

обнаружения нарушения сговораFK 
В модели dreen bK и morter oK фирмы взаимодействуют по КурноI  в 

поле зрения каждого олигополиста находится (толькоF устанавливаемая 
им цена и существующий спрос на его продукциюK Колебания спросаI как 
и спрос на продукцию конкурентовI не поддаются прямому наблюдениюK 
Если на долю фирмы приходится неожиданно низкий спросI то она может 
объяснить это либо общей тенденцией снижения (шокомF спроса на рынJ
кеI либо нарушением договоренности конкурентамиK Поведение фирмы в 
таких условиях может быть следующимW (iF не предпринимать никаких 
ответных действий (тогдаI скорее всегоI конкуренты будут снижать обуJ
словленную сговором ценуI и списывать снижение объемов продаж конJ
курента на рыночные условияFX (iiF каждый разI сталкиваясь с низким 
спросомI развязывать бесконечную ценовую войнуK Такие меры будут 
удерживать ее оппонентов от нарушения сговораK Но в какой-то момент 
спад на рынке повлечет за собой низкий спрос на ее продукциюI незавиJ
симо от действий конкурентовK Отрасль окажется в состоянии бесконечJ
ной ценовой войныI даже если никто не нарушал договоренностьX (iiiF каJ
ждый разI сталкиваясь с низким спросомI развязывать ценовую войну на 
Т периодовI по истечение которых вновь возвращаться к цене сговора 
(монопольнойFK  dreen  bK  и morter  oK  показалиI  что когда снижение цены 
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отследить сложноI периодические ценовые войны могут лучше всего 
дисциплинировать участников сговораKN 

fvaldi jKI gullien _K и дрK интерпретировали модель dreen bK и morter 
oK для случая взаимодействия фирм по БертрануK Оптимальная схема сгоJ
вора предполагаетW (iF установление монопольной цены и сохранение ее 
до тех порI пока каждая фирма удерживает свою долю рынкаX (iiF всякий 
разI когда фирма неспособна продавать (объем продаж равен MFI начинать 
ценовую войну и на некоторое количество периодов Т устанавливать цеJ
ну на уровне предельных издержек до возвращения к монопольной ценеK 
Ценовая война необходима и должна быть достаточно длинной (и таким 
образом дорогостоящейFI чтобы удерживать потенциальных …нарушитеJ
лей»K  Но эта ценовая война может быть спровоцирована не нарушением 
сговораI а неблагоприятными шоками спросаK Фирмы имеютI таким обраJ
зомI стимул ограничивать продолжительность ценовых войнI достаточJ
ныхI чтобы дисциплинировать участников сговораKO 

Обозначим через j  вероятность шоков спросаK Ожидаемая дисконJ
тированная прибыль s в таких условиях составит (VFW 
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где два условия соответствуют поведению дуополистов в отсутствии 
шоков спроса и с шоками спроса (в отсутствие шока каждая фирма полуJ
чает половину обусловленной сговором прибыли и предполагает поддерJ
живать обусловленную сговором цену в следующем периодеX в случае 
шока каждая фирма неспособна продавать (продажи равны MF и назначает 
цены на уровне предельных издержек в течение следующих T  периодов 
до возвращения к монопольной цене (цене сговораF в период N+T K ОжиJ
даемая дисконтированная прибыль s уменьшается по мере увеличения 
вероятности возникновения шоков спроса (так как это увеличивает вероJ
ятность ценовых войнF и продолжительности периодов ценовых войн ТK 
СговорI таким образомI является устойчивымI если выполняется условие 
(NMFW 
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где правая сторона отражает фактI что …обман» конкурента позволяJ
ет нарушителю получить всю обусловленную сговором прибыль в текуJ
щем периоде (в отсутствии шоков спросаFI чтоI безусловноI приведет к 
ценовой войне длительностью T  периодовK Таким образом (так как праJ
вая сторона неравенства уменьшаетсяI когда T  увеличиваетсяFI необхоJ
димая ценовая война должна быть достаточно продолжительнойK БескоJ
нечная ценовая война будет эффективно …поддерживать» сговор (до перJ
вого шока спросаFI когда вероятность шоков спроса невысокаK Если это 
соблюдаетсяI оптимальная обусловленная сговором схема включает устаJ
новление монопольной цены и регулирование длительности ценовых 
войнI чтобы дисциплинировать участников сговораK 

Таким образомI отсутствие ясности относительно цен и продаж конJ
курентов может не только сделать сговор неустойчивымI но и препятстJ
вовать его возникновениюK 

ИнновацииK Вероятность возникновения и устойчивости сговора на 
инновационных рынках исследовалась в работах fvaldi jKNI Cabral iKO ОсJ
новная гипотеза исследований – сговор менее устойчив на инновационJ
ных рынкахK Названными авторами установленоI что на инновационных 
рынках сговор является неустойчивой стратегией взаимодействия олигоJ
полистовI поскольку инновации обеспечивают фирме существенные преJ
имущества перед конкурентамиI уменьшая одновременно и размер будуJ
щей прибыли от сговораI и величину наказанияI которое конкуренты буJ
дут в состоянии осуществитьK 

Для моделирования влияния инноваций на устойчивость сговора 
предположимI что олигополисты взаимодействуют по Бертрану (предпоJ
сылки аналогичны модели (OFF и с некоторой вероятностью r  в каждом 
из периодов на рынке появляется продуктовая инновацияPK Тогда вероятJ
ность тогоI что остальные участники рынка просуществуют еще один пеJ
риодI составляет FN( r- K  В течение этого периода их ожидаемая дисконJ
тированная прибыль составит (NNFW 
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Сговор будет устойчивымI когда ожидаемая дисконтированная приJ
быль превышает прибыль от снижения цены в краткосрочном периодеI 
т.еK выполняется условие (NOFW  

r
rdd

-
-

=³
n
n NF(G       (NOF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G rd повышается по мере увеличения вероятности появления на рынке 

продуктовой инновацииK 
Симметричность производителей по затратамK Нами установлеJ

ноI  что в литературе выделяются две основных причиныI  согласно коJ
торым асимметрия затрат рассматривается как дестабилизирующий 
сговор факторW 

– асимметричность затрат может исключить какие-либо …фокальные 
точки» в ценовой политике участников сговора и таким образом усложJ
нить проблему координацииNX 

–  …эффективную»  фирму сложнее дисциплинироватьI  т.кK  в случае 
отклонения от общей стратегии она выиграет большеI чем ее оппонентыI 
и меньше потеряет от последующего за отклонением наказанияOK 

Рассмотрим взаимодействие n олигополистов по Бертрану (ограниJ
чения на производственные мощности отсутствуютI затраты асимметричJ
ны – ie cc > X рыночные доли олигополистов равныX спрос неэластичный 
– фирмы могут продавать совокупный объем aI пока цена не превышает 
монопольную цену cp FK  Тогда наименее эффективная фирма будет приJ
держиваться сговора тогдаI когда выполняется условие (NPFW  
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где ec – удельные затраты наименее эффективной фирмы (фирмы с 
большими затратамиFX ic – удельные затраты наиболее эффективной 
фирмыK 

Тогда как условие участия в сговоре наиболее эффективной фирмы 
имеет вид (NQFW 

KKKFN(F(F(KKKFN(F( ++-+-³++- ddd accacp
n
acp iei

c
i

c  (NQF 

Это условие показываетI что в случае отклонения от сговора наибоJ
лее эффективная фирма потеряет меньшеK В частностиI она никогда не 
согласится разделить рынок на равные части с другими участниками сгоJ
вораI если ncpcc i

c
ie LF( ->- I  так как в этом случае ее выигрыш в 

условиях ценовой войны будет большеK Исходя из этогоI сговор может 
иметь местоI если выполняется условие NFL(F( <-- i

c
ie cpccn K Тогда 

пороговое значение фактора дисконтирования для эффективной фирмыI 
ниже которого сговор нежизнеспособенI определяется условием (NRFW 
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Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования F(G gd  
увеличивается по мере роста асимметрииI измеряемой g K СледовательноI 
асимметрия затрат препятствует возникновению и устойчивости сговораK 

Тем не менееI в научной литературе встречаются работыI посвященJ
ные моделированию ситуацийI в которых асимметрия затрат не только не 
ослабляет сговорNI но и обеспечивает его устойчивость (напримерI  
_ain gKOI jiclosJqhal gKPFK В первом случае исследуются варианты перерасJ
пределения рынка между участниками сговораX во втором – возможность 
осуществления компенсационных платежейK 
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ТакI один из способов поддержать сговор в условиях асимметричноJ
сти затрат – распределить рынок между фирмами пропорционально их 
эффективностиK В ряде работ fvaldi jKI gullien _KI oey mK и дрK N на примере 
дуополии Бертрана с асимметричными затратами определялось пороговое 
значение фактора дисконтирования при условииI что доля рынка эффекJ

тивной фирмы 
O
N

³s I тогда ее стимул придерживаться общей стратегии 

ценообразования определяется условием (NSFW 

KKKFN(F(F(KKKFN(F( ++-+-³++- ddd accacpsacp iei
c

i
c   (NSF 

В то же времяI перераспределение доли рынка в пользу …эффективJ
ной» фирмы снижает стимул …неэффективной» фирмы придерживаться 
сговора (NTFW 

acpascp e
c

e
c F(KKKFN(FNF(( -³++-- d I т.еK ss º³ F(Gdd     (NTF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G sd  повышается по мере роста рыночной доли крупной фирмыI и чем 

оно вышеI тем слабее стимул мелкой фирмы придерживаться общей страJ
тегии ценообразованияK 

jiclosJqhal gK исследовал влияние компенсационных платежей на 
устойчивость сговора в условиях асимметричности затрат и показалI чтоW 
(iF соблюдать условия сговора при асимметричности затрат труднееI но в 
некоторых случаях он может быть таким же жизнеспособным как и в усJ
ловиях симметричности фирм (в частностиI  когда разница в затратах не 
очень большая и участники сговора имеют равные рыночные долиFX (iiF в 
отсутствие компенсационных платежей эффективный сговор более труJ
денI когда затраты асимметричныX (iiiF асимметрия затрат делает сговор 
устойчивым при наличии компенсационных платежейK ПоказаноI что 
компенсационные платежи позволяют фирмам увеличить отраслевую 
прибыльI направляя большую часть производства более эффективной 
фирмеI не побуждая менее эффективную фирму отклоняться от общей 
стратегииOK 
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Таким образомI если не задействованы механизмы перераспределеJ
ния долей рынкаI отсутствуют компенсационные платежиI асимметричJ
ность затрат является дестабилизирующим сговор факторомK 

Симметричность олигополистов по производственным мощностямK 
Анализу устойчивости сговора в условиях асимметричности производстJ
венных мощностей посвящены работы aavidson  CKI  aeneckere  oKNI 
iambson sKOI ievenstein jKI puslow sKPI jason CK cKQ (отмечаютI что в эмJ
пирических играх дуополии сотрудничество более вероятноI когда игроки 
оказываются перед симметричными производственными возможностяJ
миFI  Compte  lKR (асимметрия мощностей делает сговор неустойчивымK В 
то же времяI когда совокупная мощность ограниченаI но при этом сущеJ
ственно превышает емкость рынкаI асимметрия способствует устойчивоJ
сти сговораFK 

Рассмотрим бесконечно повторяющуюся игру олигополистов по 
Бертрану (предельные издержки фирм равныI введены ограничения на 
производственные мощностиX спрос неэластичный – фирмы могут продаJ
вать совокупный объем aI пока цена не превышает резервированную цеJ
ну cp I и получать при данной цене в условиях сговора монопольную 
прибыль сp FK В таком случае пороговое значение фактора дисконтироваJ
ния будет определяться условием (NUFW  

cic
i a

ks pddp ³+++ KKKFN( O X i
i

i u
k
au -=-º³ NNF(Gdd I (NUF 

где is  – рыночная доля i-ой фирмыI коэффKX ik  – производственные 
мощности iJой фирмыI едKX ia  – объём реализации i-ой фирмыI едKX iu  – 
коэффициент использования производственных мощностей iJой фирмыI 
коэффK 

                                                             
N aavidsonI CK bxcess Capacity and Collusion L CK aavidsonI oKgK aeneckere LL fnternational 
bconomic oeview – NVVMK – № PNK – mK RONJRQNK 
O iambsonI sKbK lptimal menal Codes in mriceJpetting pupergames with Capacity Constraints  
LL oeview of bconomic ptudiesK – NVUTK – № RQK – mKPURJPVTK 
P ievensteinI jK that aetermines Cartel puccess\ L jK ievensteinI sK puslow LL gournal of 
bconomic iiteratureK – OMMSK – solK uifsK – mK QPJVRK 
Q jasonI CK auopoly _ehavior in Asymmetric jarkets L CK jasonI lK mhillipsI CK kowell LL 
oeview of bconomics and ptatisticsK – NVVOK – № TQK – mKSSOJSTMK 
R CompteI lK Capacity ConstraintsI jergers and Collusion L lK CompteI cK gennyI mK oey LL 
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Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G ud  повышается по мере снижения загрузки производственных мощJ

ностей фирмI что аналогично усилению асимметрии между их долей 
рынка и долей производственной мощности в совокупных мощностях отJ
раслиK СледовательноI для повышения устойчивости сговора доли рынка 
должны распределяться пропорционально производственным мощностям 
участниковK 

В случаеI если фирмыI вступившие в сговорI распределяют доли 
рынка пропорционально производственным мощностямI условие устойJ
чивости сговора имеет вид (NVFW 

cici

a
k

h
k

pddp ³+++ KKKFN( O X hh ex
h
aex -=-º³ NNF(Gdd I   (NVF 

где h  – совокупная производственная мощность отраслиI едKX hex  – 
коэффициент избыточности производственных мощностей отраслиI коэффK 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G

hexd  повышается по мере снижения избыточности производственных 
мощностей отраслиK СледовательноI чем больше превышение совокупных 
производственных мощностей отрасли над отраслевым спросомI тем усJ
тойчивей сговорK 

Таким образомI верификация гипотезы о влиянии асимметричности 
производственных мощностей на устойчивость сговора не позволяет сдеJ
лать однозначный вывод о направлении такого влиянияI т.еK в зависимоJ
сти от условий рынкаI способности фирм договориться о перераспределеJ
нии объемов производства и долей рынкаI асимметричность мощностей 
может как стабилизироватьI так и дестабилизировать сговорK 

Дифференцированность товаровK В основополагающей статье …A 
qheory of lligopoly» ptigler dK предположилI что легче вступить в сговор 
тем фирмамI чья продукция относительно однороднаяNK  Интерес к этому 
вопросу привел к многочисленным теоретическим игровым моделямI коJ
торые в силу своих спецификаций предсказываютI как на устойчивости 
сговора отражается вертикальная или горизонтальная дифференциация 
продуктаOK 

                                                             
N ptiglerI dKgK A qheory of lligopoly LL qhe gournal of molitical bconomyK – NVSQK – solume 
TOK – fssue NK – mK QQJSNK 
O Дифференциация продукта может быть связана с двумя обстоятельствамиW различием 
потребительских характеристик товаровI удовлетворяющих разные вкусы (горизонтальJ
наяF и различием качества товаровI удовлетворяющих одинаковые вкусы (вертикальнаяFK 
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Анализу устойчивости сговора в условиях вертикальной дифференJ
циации посвящены исследования eackner gKNI fvaldi jKO В их работах поJ
казаноI что фирмаI которая имеет лучшее качество продукцииI находится 
в ситуацииI несколько подобной ситуации фирмыI которая может предJ
ложить то же качествоI но по более низкой ценеK Поэтому моделирование 
вертикальной дифференциации в принципе аналогично моделированию 
асимметричности затратI соответственно и выводы будут аналогичнымиK 
Различие лишь в томI что вместо абсолютной разницы затрат вводится 
относительная разница в качествеK Таким образомI когда фирмы различаJ
ются по уровню качестваI сговор будет тем неустойчивееI чем выше конJ
курентные преимущества …качественной» фирмыPK К аналогичному вывоJ
ду привели исследования eackner gKW вероятность устойчивости сговора 
повышается по мере снижения степени вертикальной дифференцированJ
ности продукцииI  в то время как в моделях горизонтального дифференJ
цирования результат может быть совершенно противоположнымKQ 

Для моделирования влияния вертикальной дифференциации на усJ
тойчивость сговора рассмотрим взаимодействие дуополистов по Бертрану 
(ограничения на производственные мощности отсутствуютI рыночные 
доли олигополистов равныX спрос неэластичный – фирмы могут продаJ
вать совокупный объем aI пока цена не превышает монопольную цену 

cp  за менее качественный товар и bp c +  – за более качественныйI с – 
удельные затраты производства товаровFK Условиями сговора предусматJ
ривается сохранение ценового дифференциала b между дуополистами 
(иначе весь спрос переходит к более качественному товаруFK Менее эфJ
фективная фирма будет придерживаться сговора тогдаI когда выполняетJ
ся условие (OMFW  

acpacp cc F(KKKFN(
O

F( -³++- d  или 
O
N

³d     (OMF 

Тогда как условие участия в сговоре эффективной фирмы имеет вид 
(ONFW  

                                                             
N eacknerI gK Collusive mricing in jarkets for sertically aifferentiated mroducts LL fnternaJ
tional gournal of fndustrial lrganizationK – NVVQK – №NOK – mK NRRJNTTK 
O fvaldiI jK qhe bconomics of qacit Collusion L jK fvaldi xC othersz LL oeport for ad CompeJ
titionI buropean Commission xЭлектронный ресурсzK– OMMPK – Режим доступаW httpWLLecK 
europaKeuLcompetitionLmergersLstudies_reportsLthe_economics_of_tacit_collusion_enKpdfK – 
Дата доступаW OOKMUKOMNNK 
P fbidK 
Q eacknerI gK Collusive mricing in jarkets for sertically aifferentiated mroducts LL fnternaJ
tional gournal of fndustrial lrganizationK – NVVQK – №NOK – mK NRRJNTTK 
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СледовательноI пороговое значение фактора дисконтирования для 
эффективной фирмыI ниже которого сговор нежизнеспособенI определяJ
ется условием (OOFW 

cp
bcpb

c

c

-
+-

=³
O
NF(Gdd       (OOF 

Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G bd увеличивается с ростом степени вертикальной дифференциации 

товараK 
Проблемы устойчивости сговора в контексте горизонтальной дифJ

ференциации обсуждались во многих работахNK В целом влияние горизонJ
тальной дифференциации является весьма неоднозначным и зависит от 
условий конкуренцииI выбора стратегической переменной дифференциJ
рованияI симметричности местоположения фирмI транспортных расходов 
и дрK  

Рост спросаK Вероятность возникновения и устойчивости сговора в 
условиях роста спроса исследовалась в работах fvaldi jK и дрKOI Cabral iKP 
Основная гипотеза исследований – рост спроса способствует устойчивоJ
сти сговораK  

ПредположимI что олигополисты взаимодействуют по Бертрану 
(фирмы симметричныI предельные издержки равныI ограничения на проJ
изводственные мощности отсутствуютFK Темп прироста спроса в каждом 
периоде t равен g  (спрос растетI когда g – положительная величинаFK ДоJ

говариваясь о цене сговора cp I каждая фирма получает в каждом периоJ

                                                             
N СмK ChangI jK qhe bffects of mroduct aifferentiation on Collusive mricing LL fnternational 
gournal of fndustrial lrganizationK – NVVNK – № VK – mKQRPJQSVX aavidsonI CK bxcess Capacity 
and Collusion L CK aavidsonI oKgK aeneckere LL fnternational bconomic oeview – NVVMK – №PNK 
– mK RONJRQNX eacknerI gK Collusive mricing in jarkets for sertically aifferentiated mroducts LL 
fnternational gournal of fndustrial lrganizationK – NVVQK – №NOK – mK NRRJNTTX earringtonI grK 
qhe determination of price and output quotas in a heterogeneous cartel L grK earringtonI bK  
goseph LL fnternational bconomic oeviewK – NVVN – № POK– mK TSTJTVOX oossI TK Cartel ptabilJ
ity and mroduct aifferentiation LL fnternational gournal of fndustrial lrganizationK – NVVOK –  
№ NMK – mK NJNPK 
O fvaldiI jK qhe bconomics of qacit Collusion L jK fvaldi xC othersz LL oeport for ad CompeJ
titionI buropean Commission xЭлектронный ресурсzK– OMMPK – Режим доступаW httpWLLecK 
europaKeuLcompetitionLmergersLstudies_reportsLthe_economics_of_tacit_collusion_enKpdfK – 
Дата доступаW OOKMUKOMNNK 
P CabralI iK fntroduction to industrial organization – jassachusettsW jfq mressI OMMMK – PRS pK 
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де t  прибыль ng ct pFN( + I где F(F( ccc pacp -=p I F( cpa  – функция 
спросаK Сговор устойчивI когда для каждого его участника выполняется 
условие (OPFW  

MFN(KKKFN(FN( OO ´++³+++++ g
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Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G gd снижается по мере роста спросаK 

Деловые EэкономическиеF циклы и колебания спросаK Большинство 
ученых сходятся во мненииI что колебания и цикличность спроса отрицаJ
тельно влияют на устойчивость сговора (снижают стимулы к сговоруFI 
особенноI когда колебания являются детерминированнымиI а не случайJ
нымиNK Различие существующих подходов заключается в томI какую из 
фаз цикла (подъем или спадF считать наименее благоприятной для сговоJ
раKO Влияние цикличности спроса на устойчивость сговора в период подъJ
ема моделировалось в работах _agwell hK и ptaiger oKPI _resnahan qKI ooJ
temberg gK и paloner dK  

dreen bK и morter oK в своей модели с неполной информацией показаJ
лиI что ценовые войны лучше всего дисциплинируют участников в периJ
од спадаK  

В модели ootemberg gK и paloner dK фирмы взаимодействуют по БерJ
трану с отсутствием ограничений на производственные мощностиK СдеJ
ланы предпосылкиI что до тогоI как выбрать цену на определенный периJ
одI олигополисты наблюдают происходящие в нем изменения спросаX коJ
лебания спроса происходят периодически независимо друг от другаK Это 
значитI что ожидаемый уровень спросаI так же как и величина долгосрочJ
ных потерь от отклоненияI не зависят от текущего состояния спросаK Но 
от него зависит текущая прибыль олигополистовI и чем выше спросI тем 
сильнее стимул отклониться от обусловленной сговором стратегии ценоJ
                                                             
N ootembergI gK A pupergameJqheoretic jodel of _usiness Cycles during _ooms L gK ootemJ
bergI dK paloner LL American bconomic oeviewK – NVUSK – № TSK – mK PVMJQMTK 
O Проблема стабильности сговора в период спада затронута в работах ealtiwangerI gK qhe 
impact of cyclical demand movements on collusive behavior LgK ealtiwangerI gK earrington LL 
oand gournal of bconomicsK – NVVNK – № OOK – mK UVJNMSX dreenI bK konJCooperative ColluJ
sion under fmperfect mrice fnformation L bK dreenI oK morter LL bconometricaK – NVUQK – № ROK 
– mK UTJNMMX fvaldiI jK qhe bconomics of qacit Collusion L jK fvaldi xC othersz LL oeport for 
ad CompetitionI buropean Commission xЭлектронный ресурсzK– OMMPK – Режим доступаW 
httpWLLecK europaKeuLcompetitionLmergersLstudies_reportsLthe_economics_of_tacit_collusion_ 
enKpdfK – Дата доступаW OOKMUKOMNNK 
P BagwellI hK Collusion over the business cycle L hK _agwellI oK ptaiger LL oand gournal of bcoJ
nomics – NVVTK – № OUK – mK UO–NMSK 
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образованияK Таким образом авторы доказалиI что сговор наиболее неусJ
тойчив в период высокого спросаI  когда стимул обмануть конкурента 
сильныйI и сделали выводI что для умеренного уровня фактора дисконтиJ
рованияI обусловленная сговором цена должна быть контрциклическойI 
то есть снижаться в периоды высокого спросаI тем самым снижая краткоJ
срочную выгоду от отклоненияNK 

ПредположимI что спрос носит случайный характер и с одинаковой 
вероятностью он либо снижаетсяI либо растетI и тогда его темп роста соJ
ставляет либо F(FN( pae- I либо F(FN( pae+ соответственно (при этом 
ожидаемая монопольная (совокупнаяF прибыль не зависит от неопредеJ
ленности спросаI т.еK F(F( ccc pacp -=p FK При установленной цене 
сговора cp каждая фирма получит ожидаемый дисконтированный выигJ
рыш s (OQFW 

nn
s

cc p
d

dp
-

=++=
N

NKKKFN(      (OQF 

Сговор устойчивI когда краткосрочная выгода от отклонения от обJ
щей стратегии ценообразования нижеI чем потери от последующей за отJ
клонением ценовой войныK ОчевидноI что краткосрочная прибыль от отJ
клонения вышеI когда спрос высокий ( ncpe FN( +  – в фазе роста спросаI 

против ncpe FN( -  – в фазе спадаFK Сговор в таком случае устойчивI есJ
ли выполняется условие (ORFW 
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Таким образомI пороговое значение фактора дисконтирования 
F(G ed возрастает с ростом величины колебаний спроса e K 
ealtiwanger gK и earrington gK заменили основную предпосылку модеJ

ли ootemberg  gK  и paloner  dK  на предположение о томI  что колебания 
спроса детерминированы с циклическими колебаниями в экономике и поJ
казалиI что потериI которые понесут участники сговора в случае ценовой 
войны в фазе роста спросаI являются сильным стимулом придерживаться 
общей стратегии ценообразованияK Поскольку такой стимул слабеет по 
мере снижения темпов роста спросаI сговор более неустойчив в периоды 
экономического спадаI чем во время …бума»OK 
                                                             
N ootembergI gK A pupergameJqheoretic jodel of _usiness Cycles during _ooms L gK ootemJ
bergI dK paloner LL American bconomic oeviewK – NVUSK – № TSK – mK PVMJQMTK 
O ealtiwangerI gK qhe impact of cyclical demand movements on collusive behavior LgK ealtiJ
wangerI gK earrington LL oand gournal of bconomicsK – NVVNK – № OOK – mK UVJNMSK 
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Таблица  
Пороговые значения факторовI способствующих возникновению  

и устойчивости ценовых соглашений на рынке 
Фактор Направление влияния на 

устойчивость сговора Пороговое значение Gd  

Количество участников 
ценового соглашенияI n негативное 

n
n NNF(G -º³ dd  

Симметричность расJ
пределения долей рынJ
каI s 

негативное 
ss -º³ NF(Gdd  

Высота барьеров входаI 
m  позитивное 

m
mdd

-
-

º³
n
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согласования и коррекJ
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n
d NNF(G -º³ dd  
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f ÷
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Таблица составлена авторамиK 
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Таким образомI деловые (экономическиеF циклы и колебания спроса 
отрицательно влияют на устойчивость сговора (снижают стимулы к сгоJ
воруFI особенноI когда колебания являются детерминированнымиK 

Полученные нами формулы расчёта пороговых значений и теоретиJ
чески установленные направления влияния факторовI способствующих 
возникновению и устойчивости ценовых соглашений на рынкеI представJ
лены в таблицеK 

Новизна разработанных нами моделей заключается в томI что они 
позволяют объяснить возникновение и устойчивость сговора превышениJ
ем дисконтированной величины прибыли его участниковI скорректироJ
ванной на величину их количестваI распределение долей рынкаI длительJ
ность периодов взаимодействияI частоту корректировки ценI асимметJ
ричность затрат и производственных мощностейI емкость рынкаI ценовоJ
го дифференциала между дифференцированной продукцией производиJ
телейI темпа роста спросаI а также вероятность входа новой фирмы на 
рынокI обнаружения нарушения сговора его участниками и появления 
продуктовой инновацииI над дисконтированной величиной прибыли проJ
изводителей в условиях нарушения сговора и последующей ценовой войJ
ныK Применение моделей дает возможность отдельно рассматривать 
взаимообратное влияние различных факторов сговора на вероятность его 
возникновения и устойчивость во времениI позволяет государственным 
антимонопольным органам определять предрасположенность товарных 
рынков к возникновению ценовых соглашений и разрабатывать мерыI наJ
правленные на развитие конкуренции и пресечение антиконкурентных 
действий производителейK 

Предложена также методика прогнозирования возникновения ценоJ
вого сговора на рынке и его устойчивости во времениI заключающаяся в 
количественной оценке и нанесении на единую шкалу значений фактичеJ
ского и критических значений фактора дисконтирования для исследуемоJ
го рынка в анализируемом периодеK Новизна методики состоитI воJ
первыхI в установлении перечня факторов возникновения и устойчивости 
сговораI а также показателей оценки их величиныX во-вторыхI теоретичеJ
ском обосновании формул расчёта пороговых значений факторов дисконJ
тирования как функций количества участников ценового соглашенияI доJ
ли рынка наименьшей фирмыI вероятности входа на рынок нового произJ
водителяI длительности периода ожидания согласования действийI частоJ
ты корректировки ценI вероятности появления в отрасли продуктовой инJ



И. Ивановская, Н. Драгун 
 
ONQ 

новации и обнаружения факта нарушения сговора его участникамиI отJ
ношения индексов Лернера для производителейI коэффициента использоJ
вания их производственных мощностейI коэффициента избыточности 
производственных мощностей в отраслиI ценового дифференциала между 
продукцией участников сговораI темпа роста и величины колебаний 
спросаK Использование методикиI на наш взглядI позволяет органам анJ
тимонопольного регулирования определять вероятность возникновения 
сговора на рынкеI принимать решение о его пресечении на основе проJ
гнозирования устойчивости сговора во времениI разрабатывать меры анJ
тимонопольного регулирования рынковI учитывающих их структуру и 
экзогенные макроэкономические условияK 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


